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APSTIPRINĀTS:

Elektronikas un datorzinātņu institūta 

Iepirkuma komisijas 

2018.gada 10.aprīļa sēdē
(protokols Nr. 1.1.5-1/2018/6/1)
___________________

Iepirkumu komisijas priekšsēdētāja D.Krieviņa
„Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros” 

NOLIKUMS

Iepirkuma identifikācijas numurs: EDI 2018/6
Rīga, 2018
I. VISPĀRĪGĀ INFORMĀCIJA

1. Iepirkuma identifikācijas numurs, iepirkuma procedūra, pasūtītājs un tā rekvizīti: 
1.1. Iepirkuma identifikācijas numurs: EDI 2018/6
Pasūtītājs un tā rekvizīti: Elektronikas un datorzinātņu institūts (turpmāk – Pasūtītājs), vienotais reģistrācijas Nr. LV90002135242, adrese: Dzērbenes iela 14, Rīga, LV-1006, tālrunis: 67558258, fakss: 67555337.;
1.2. Iepirkuma procedūra – Publisko iepirkumu likuma (turpmāk – Likums) 9.panta noteiktajā kārtībā;
1.3. Kontaktpersona, kura pilnvarota sniegt organizatoriska rakstura informāciju par iepirkumu: Diāna Krieviņa, tālrunis: 67558251, e-pasts: diana.krievina@edi.lv.
2. Pretendents:
2.1. Pretendents ir normatīvajos aktos noteiktajā kārtībā reģistrēta persona vai šādu personu apvienība, kas iesniegusi piedāvājumu saskaņā ar iepirkuma „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros”, identifikācijas Nr. EDI 2018/6, nolikumā (turpmāk – Nolikums) norādītajām Pasūtītāja prasībām;
2.2. Pretendentam pilnībā jāsedz piedāvājuma sagatavošanas un iesniegšanas izmaksas. Pasūtītājs neuzņemas nekādas saistības par šīm izmaksām neatkarīgi no iepirkuma procedūras rezultāta.
2.3. Pretendents var iesniegt tikai vienu piedāvājuma variantu.
3. Iepirkuma priekšmeta apraksts:
3.1. Iepirkuma priekšmets ir komercializācijas stratēģijas izstrāde Eiropas Reģionālās attīstības fonda līdzfinansētā projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) (turpmāk – Projekts) īstenošanas vajadzībām, kas atbilst Tehniskajā specifikācijā (2.pielikums) noteiktajām prasībām (turpmāk - Pakalpojums);
3.2. Iepirkums sastāv no vienas daļas, CPV kods 73300000-5 „Pētniecības un izstrādes plānošana un izpilde”.
3.3. Piedāvājuma izvēles kritērijs – saimnieciski visizdevīgākais piedāvājums pēc  vērtēšanas kritērija - vislielākais izdevīguma punktu skaits.
4. Līguma izpildes vieta un laiks:
4.1. Līguma izpildes vieta: Elektronikas un datorzinātņu institūts, Dzērbenes iela 14, Rīga, LV -1006, Latvija;
4.2. Plānotais līguma izpildes termiņš: no iepirkumu līguma parakstīšanas dienas līdz ne vēlāk kā 2018.gada 15.jūlijam, 
4.3. Plānotā līguma summa: 6 000,00 EUR bez PVN;
4.4. Norēķinu kārtība iepirkuma līgumā: Pasūtītājs samaksu par Pakalpojumu veic bezskaidras naudas norēķinu veidā 10 (desmit) darba dienu laikā no abpusējas Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas akta parakstīšanas.
5. Informācijas iegūšana, apmaiņa un papildu informācijas sniegšana:
5.1. Elektronikas un datorzinātņu institūts (turpmāk – Institūts) nodrošina  brīvu un tiešu pieeju iepirkuma dokumentācijai Institūta mājas lapā http://www.edi.lv/lv/iepirkumi/ no dienas, kad paziņojums par plānoto līgumu ir publicēts Iepirkuma uzraudzības biroja mājas lapā internetā, kā arī Institūts nodrošina iespēju ieinteresētajiem Pretendentiem iepazīties uz vietas ar Nolikumu bez maksas Institūta direkcijā: A korpusa 1.-3. telpā, 2.stāvā, Dzērbenes ielā 14, Rīgā;
5.2. Pretendentam ir tiesības prasīt papildu informāciju par iepirkumu, tai skaitā, prasīt paskaidrojumus par Nolikumu:

5.2.1. visi pieprasījumi iesniedzami rakstveidā Nolikuma 1.1.punktā norādītajā adresē vai nosūtāmi uz e-pasta adresi: iepirkumi@edi.lv .
5.2.2. visos pieprasījumos jāietver norāde: „Par iepirkuma „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros”, identifikācijas Nr. EDI 2018/6.
5.3. Ja piegādātājs ir laikus pieprasījis papildu informāciju par iepirkuma procedūras dokumentos iekļautajām prasībām, Pasūtītājs to sniedz triju darbdienu laikā, bet ne vēlāk kā četras dienas pirms piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām.

5.4. Ja komisija no Pretendenta ir saņēmusi rakstisku jautājumu par Nolikumu, tā kopā ar uzdoto jautājumu (nenorādot tā iesniedzēju) publicē to nolikuma 5.1.punktā norādītajā mājas lapā;
5.5. Tiek uzskatīts, ka Pretendents ir saņēmis Nolikumu, informāciju par izmaiņām Nolikumā un papildu informāciju ar brīdi, kad tā ir publicēta Nolikuma 5.1.punktā norādītajā mājas lapā.
6. Piedāvājuma iesniegšanas vieta, datums, laiks un kārtība

6.1. Pretendenti piedāvājumus iesniedz darba dienās no plkst. 08:30 līdz 12:00 un no 13:00 līdz 17:00 ne vēlāk kā līdz 2018.gada 24.aprīlim plkst. 10.00, iesniedzot personīgi Nolikuma 1.1.punktā norādītajā adresē vai nosūtot pa pastu uz minēto adresi, vai elektroniski.
6.2. Nosūtot piedāvājumu pa pastu, Pretendents uzņemas atbildību par piedāvājuma saņemšanu līdz Nolikuma 6.1.punktā norādītajam termiņam Nolikumā norādītajā vietā. Piedāvājumi pēc Nolikumā norādītā iesniegšanas termiņa netiks pieņemti, un pa pastu saņemtie piedāvājumi tiks nosūtīti atpakaļ Pretendentam neatvērti.

6.3. Saņemot piedāvājumu, Pasūtītājs reģistrē Pretendentu piedāvājumus to iesniegšanas secībā un norāda piedāvājuma iesniegšanas datumu, laiku, Pretendenta nosaukumu. Piedāvājumus, kas iesniegti pēc šajā punktā norādītā iesniegšanas termiņa vai piedāvājums nav noformēts tā, lai piedāvājumā iekļautā informācija nebūtu pieejama līdz piedāvājuma atvēršanas brīdim, neizskata un neatvērtus atdod atpakaļ iesniedzējam. Pretendents, iesniedzot piedāvājumu, var pieprasīt apliecinājumu tam, ka piedāvājums saņemts (ar norādi par piedāvājuma saņemšanas laiku).

6.4. Pretendents jebkurā laikā līdz piedāvājuma iesniegšanas termiņa beigām var atsaukt vai grozīt savu piedāvājumu. Paziņojums par izmaiņām sagatavojams, aizzīmogojams, marķējams un nosūtāms tāpat kā piedāvājuma oriģināls un ar norādi, ka tās ir sākotnējā Piedāvājuma izmaiņas. Piedāvājuma atsaukšanai ir bezierunu raksturs un tā izslēdz tālāku līdzdalību iepirkumā.
6.5. Iepirkumā iesniegtie piedāvājumi (izņemot neatvērtos atpakaļ nosūtītos piedāvājumus) ir Pasūtītāja īpašums un netiek atdoti atpakaļ Pretendentiem.

6.6. Iesniegto piedāvājumu dokumentu grozījumi un papildināšana pēc piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām un to atvēršanas uzsākšanas nav pieļaujama.

7. Piedāvājuma atvēršanas vieta, datums, laiks un kārtība

7.1. Piedāvājumu atvēršanas sanāksme notiek 2018.gada 24.aprīlī plkst. 10.00 Pasūtītāja telpās, Dzērbenes ielā 14, Rīgā.

II. PIEDĀVĀJUMA NOFORMĒJUMA PRASĪBAS

8. Pretendenti sagatavo un iesniedz piedāvājumu saskaņā ar Nolikumā izvirzītajām prasībām.

9. Piedāvājums iesniedzams aizlīmētā iepakojumā vai aploksnē, uz kuras jānorāda:

9.1. Pasūtītāja nosaukums un adrese;

9.2. Pretendenta nosaukums, reģistrācijas numurs, adrese, e-pasta adrese;
9.3. Atzīme „Piedāvājums iepirkumam „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros”, identifikācijas Nr. EDI 2018/6”. 
10. Piedāvājums sastāv no šādām sadaļām:

10.1. Pieteikums dalībai iepirkumā (Nolikuma 1.pielikums);

10.2. Tehniskais piedāvājums (Nolikuma 3.pielikums);

10.3. Finanšu piedāvājums (Nolikuma 4.pielikums); 
11. Pretendents piedāvājumu iesniedz vienā no zemāk norādītajiem veidiem:

11.1. 1 (viens) eksemplārs drukātā formā ar norādi ORIĢINĀLS un 1 (viena) kopija elektroniskā formā pdf formātā CD, DVD vai USB zibatmiņā ar norādi KOPIJA. Ja piedāvājuma kopija atšķirsies no piedāvājuma oriģināla, iepirkuma komisija ņems vērā piedāvājuma oriģinālu;
11.2. 1 (viens) eksemplārs elektroniskā formā (docx vai pdf formātā) ar drošu elektronisko parakstu parakstīta dokumenta veidā kompaktdiskā vai kopnes USB saskarnes atmiņas ierīcē. Ja kāds šī Nolikuma III sadaļā minētais dokuments  nav pieejams elektroniskā formā, Pretendents līdz piedāvājumu iesniegšanas termiņa beigām to iesniedz drukātā formā.
12. Iesniedzot piedāvājumu drukātā formā (Nolikuma 11.1.apakšpunkts):

12.1. drukātā formā iesniegtajiem dokumentiem jābūt sakārtotiem vienkopus, ar numurētām lapām, satura rādītāju un cauršūtiem ar auklu tādā veidā, kas nepieļauj to atdalīšanu – uz pēdējās lapas aizmugures cauršūšanai izmantojamā aukla nostiprināta ar pārlīmētu lapu, uz kuras norādīts cauršūto lapu skaits, ko ar savu parakstu un Pretendenta zīmoga/spiedoga nospiedumu (ja tāds ir paredzēts) apliecina Pretendenta pārstāvis. Pretendents ir tiesīgs visu iesniegto dokumentu atvasinājumu un tulkojumu pareizību apliecināt ar vienu apliecinājumu, ja viss piedāvājums ir cauršūts vai caurauklots;

12.2. ja Pretendents iesniedzis kāda dokumenta kopiju, tā jāapliecina atbilstoši Ministru kabineta 2010.gada 28.septembra  noteikumu Nr.916 “Dokumentu izstrādāšanas un noformēšanas kārtība” prasībām.
13. Iesniedzot piedāvājumu elektroniskā formā (Nolikuma 11.2. apakšpunkts):
13.1. drukātā formā sagatavota dokumenta elektroniskās kopijas pareizību Pretendents apliecina atbilstoši normatīvajiem aktiem par dokumentu izstrādāšanu un noformēšanu, apliecinājuma uzrakstu noformējot vienā no šādiem veidiem:

13.1.1. atsevišķā datnē, ko kopā ar drukātā formā sagatavota dokumenta elektronisko kopiju paraksta kā vienu datni;

13.1.2. uz drukātā formā sagatavota dokumenta elektroniskās kopijas portatīvā dokumenta (PDF) formātā vai portatīvā dokumenta formātā ilglaicīgai glabāšanai (PDF/A) un to parakstot;

13.2. drukātā formā sagatavota dokumenta elektronisko izrakstu vai norakstu Pretendents noformē atbilstoši normatīvajiem aktiem par dokumentu izstrādāšanu un noformēšanu;

13.3. prasības izpildi par piedāvājuma caurauklošanu Pretendents nodrošina, caurauklojamos dokumentus parakstot kopā kā vienu datni;

13.4. Pretendents ievēro Elektronisko dokumentu likumā un Ministru kabineta 2005.gada 28.jūnija noteikumos Nr.473 “Elektronisko dokumentu izstrādāšanas, noformēšanas, glabāšanas un aprites kārtība valsts un pašvaldību iestādēs un kārtība, kādā notiek elektronisko dokumentu aprite starp valsts un pašvaldību iestādēm vai starp šīm iestādēm un fiziskajām un juridiskajām personām” noteiktās prasības attiecībā uz elektronisko dokumentu noformēšanu un to juridisko spēku.
14. Piedāvājuma dokumenti jāsagatavo latviešu valodā. Ārvalstu publisko reģistru izsniegtie apliecinājumu dokumenti var tikt iesniegti svešvalodā ar pievienotu Pretendenta apliecinātu tulkojumu latviešu valodā. Par dokumentu tulkojuma atbilstību oriģinālam atbild Pretendents.

15. Piedāvājuma dokumentiem jābūt skaidri salasāmiem, bez labojumiem, lai izvairītos no jebkādām šaubām un pārpratumiem, kas attiecas uz vārdiem un skaitļiem, un bez iestarpinājumiem, izdzēsumiem vai matemātiskām kļūdām.

16. Piedāvājums jāparaksta Pretendenta pārstāvim, kuram ir pārstāvības tiesības vai tā pilnvarotai personai, pievienojot pilnvaru Pretendenta atlases dokumentu piedāvājuma daļā. Pilnvarā precīzi jānorāda pilnvarotajai personai piešķirto tiesību un saistību apjoms. 

III. PretendentU atlases prasības un iesniedzamie dokumenti

17. Nosacījumi Pretendenta dalībai iepirkumā:
17.1. Uz Pretendentu kā arī uz personu, uz kuras iespējām Pretendents balstās, lai apliecinātu, ka tā kvalifikācija atbilst nolikumā noteiktajām prasībām, kā arī uz personālsabiedrības biedru, ja Pretendents ir personālsabiedrība, neattiecas Publisko iepirkumu likuma 9. panta astotās daļas 1., 2., 3. un 4. punkta nosacījumi;
17.2. Minētās prasības izpildi apliecinošu informāciju attiecībā uz Pretendentu, kuram būtu piešķiramas līguma slēgšanas tiesības, Pasūtītājs pārbaudīs publiski pieejamajās datu bāzēs.
18. Prasības attiecībā uz Pretendenta iespējām veikt profesionālo darbību:
18.1. Pretendents ir reģistrēts atbilstoši normatīvo aktu prasībām. Latvijā reģistrēta Pretendenta atbilstību minētajai prasībai Pasūtītājs pārbaudīs Uzņēmumu reģistra vai Valsts ieņēmuma dienesta mājas lapā. Ārvalstīs reģistrētam Pretendentam jāiesniedz kompetentas attiecīgās valsts institūcijas izsniegta dokumenta
 kopija, kas apliecina, ka pretendents ir reģistrēts atbilstoši tā valsts normatīvo aktu prasībām. 
18.2. Pretendenta amatpersonai, kas parakstījusi piedāvājuma dokumentus, ir pārstāvības (paraksta) tiesības. Latvijā reģistrēta Pretendenta amatpersonas atbilstību minētajai prasībai Pasūtītājs pārbaudīs publiski pieejamās datu bāzēs;
18.3. Ja piedāvājumu iesniedz personu apvienība vai personālsabiedrība, katram tās dalībniekam ir jābūt reģistrētam atbilstoši normatīvo aktu prasībām, kuru Iepirkuma Komisija pārbaudīs Uzņēmuma reģistra vai Valsts ieņēmuma dienesta mājas lapā. Ārvalstīs reģistrētam personu apvienības vai personālsabiedrības dalībniekam ir jāiesniedz dokumenta kopija, kas apliecina atbilstību minētajai prasībai. Ja Pretendents ir personu apvienība, piedāvājumu jāparaksta katras personas, kas iekļauta personu apvienībā, pārstāvim ar pārstāvības tiesībām vai tā pilnvarotai personai.
18.4. Pretendentam jānodrošina sekojošas kvalifikācijas prasības, piesaistot viena vai vairāku Komercializācijas eksperta (-u) piedalīšanos Pakalpojuma sniegšanā,  kas kopā ar Pretendenta kvalifikāciju izpilda sekojošas prasības: 
18.4.1. Pretendentam un/vai Komercializācijas ekspertam ir pieredze komercializācijas stratēģijas vai līdzīga satura dokumentu izstrādē IKT, inženierzinātņu un/vai elektronikas jomā pēdējo 3 (trīs) gadu laikā, kas ietver konkrēta produkta vai tehnoloģijas aprakstu, kurā tiek atainoti secīgi soļi produkta vai tehnoloģijas attīstīšanai no koncepcijas līdz ieviešanai tirgū, kā arī izvēle starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes, un ieteikts, kāda informācija jāsagatavo, kā iegūt potenciālo licenciātu vai investīciju fondu uzmanību un piedāvāt tiem izstrādni vai tehnoloģiju.  
18.4.2.  Pretendentam un/vai Komercializācijas ekspertam ir pieredze augstas tehnoloģijas inovatīva produkta / pakalpojuma komercializācijā IKT, inženierzinātņu  un/vai elektronikas jomā.
18.4.3. Pretendentam un/vai Komercializācijas ekspertam ir pieredze uz zinātni balstītā intelektuālā īpašuma tiesību  komercializācijā.  

18.4.4.  Komercializācijas ekspertam ir augstākā izglītība finanšu, ekonomikas, biznesa vadības, IKT, dabaszinātņu vai inženierzinātņu jomā.

18.4.5. Pretendents nodrošina visu citu tehnisko ekspertu un palīgpersonāla piesaisti un atbalstu, kas var būt nepieciešams Pakalpojuma izpildei.
18.5. Lai novērtētu Pretendenta kompetenci un atbilstību Nolikuma 18.4.punkta prasībām, Pretendentam jāiesniedz šādi Komercializācijas eksperta (-u) atlases dokumenti:
18.5.1. Piesaistītā (-o) Komercializācijas eksperta (-u) Curriculum Vitae (CV paraugs Nolikuma 5.pielikumā);
18.5.2. Komercializācijas eksperta (-u) apliecinājums par dalību līguma izpildē, gadījumā, ja Pretendentam tiks piešķirtas tiesības slēgt Iepirkuma līgumu (apliecinājuma paraugs pievienots Nolikuma 5.pielikumā). Parauga formā iekļautais apliecinājums ir obligāts - pretējā gadījumā tiks uzskatīts, ka attiecīgais CV nav iesniegts;
18.5.3. Pretendenta piesaistītā (-o) Komercializācijas eksperta (-u) izglītības un kvalifikāciju apliecinošo dokumentu kopijas latviešu valodā. Ja eksperta (u) izglītības un kvalifikāciju apliecinošie dokumenti ir izdoti svešvalodā, tad tiem ir jābūt iztulkotiem latviešu valodā un tulkojumam Pretendenta paraksta tiesīgas personas apliecinātam. 
18.5.4. Vismaz viena atsauksme no klientiem par Pretendenta un /vai piesaistītā (-o) Komercializācijas eksperta (-u) pieredzi Nolikuma 18.4.1. punktā norādītās Komercializācijas stratēģijas vai līdzīga satura dokumentu izstrādē.
18.5.5. Vismaz viena atsauksme no klientiem par Pretendenta un /vai piesaistītā Komercializācijas eksperta (-u) pieredzi par Nolikuma 18.4.3. punktā norādīto pieredzi uz zinātni balstītā intelektuālā īpašuma tiesību komercializācijā. 
18.5.6. Informācija par augstas tehnoloģijas vai  inženierprodukta / pakalpojuma  komercializāciju IKT, inženierzinātnē un/vai elektronikas jomā, kurā ir piedalījies Pretendents un/vai piesaistītais Komercializācijas eksperts, atbilstoši Nolikuma 18.4.2.apakšpunktam.
18.6. Pretendents  var izpildīt Komercializācijas eksperta funkcijas, ja piedāvājumu iesniedz normatīvajos aktos noteiktajā kārtībā reģistrēta fiziskā persona un tā izglītība, kvalifikācija un kompetence ir atbilstoša Nolikuma 18.4. un 18.5. apakšpunktu prasībām. 
18.7. Pretendentam jāiesniedz apliecinājums, ka  pēc Pasūtītāja lūguma piesaistītais (-ie)  Komercializācijas eksperts (-i) būs gatavi vismaz vienu reizi nedēļā piedalīties vizītēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildītā darba progresu.
18.8. Ja Pretendents neatbildīs augstāk norādītajām Pretendentu atlases prasībām vai nebūs iesniegti visi prasītie dokumenti, vai dokumenti nebūs noformēti atbilstoši Nolikuma prasībām, tad Pretendents tiks izslēgts no tālākas dalības iepirkuma procedūrā. Komisija izvērtējot, ņems vērā konstatēto trūkumu būtiskumu un to ietekmi uz iespēju izvērtēt Pretendenta atbilstību kvalifikācijas prasībām un iesniegto piedāvājumu pēc būtības.
19. Prasības Tehniskajam piedāvājumam

19.1. Tehniskais piedāvājums sagatavojams Nolikuma 3.pielikumā norādītajā formā.

19.2. Tehniskajam piedāvājumam jābūt Pretendenta vadītāja vai pilnvarotās personas (pievienojama pilnvara) parakstītam. Ja Pretendents iesniedz pilnvaras kopiju un Pasūtītājam rodas šaubas par tās autentiskumu, tas pieprasa, lai Pretendents uzrāda pilnvaras oriģinālu vai iesniedz apliecinātu pilnvaras kopiju.

19.3. Tehniskajam piedāvājumam jābūt sagatavotam tādā apjomā, lai pasūtītājs varētu izvērtēt piedāvājuma atbilstību Nolikuma un tehniskās specifikācijas prasībām. Sagatavojot tehnisko piedāvājumu, Pretendentam jāievēro, ka tehniskajam piedāvājumam ir pilnībā jādemonstrē Pretendenta izpratne par Pakalpojumu  apjomu, specifiku, izpildes termiņiem un tam nepieciešamajiem resursiem. Tehniskais piedāvājums jāsagatavo pietiekami detalizēti, lai iepirkuma komisija varētu pārliecināties par Pretendenta izpratni un iespējām izpildīt Pakalpojumu un varētu izvērtēt piedāvājumu atbilstoši noteiktajam piedāvājuma izvēles kritērijam.

20. Prasības Finanšu piedāvājumam

20.1. Finanšu piedāvājums sagatavojams Nolikuma 4.pielikumā norādītajā formā.

20.2. Finanšu piedāvājumā cena jānorāda euro bez PVN.

20.3. Finanšu piedāvājumā cena ir jānorāda ar ne vairāk kā diviem cipariem aiz komata. Ja reizināšanas rezultātā aiz komata ir trīs cipari, tad trešais cipars ir jānoapaļo šādi: ja tas ir no 1 līdz 4 – jāapaļo uz leju, ja tas ir no 5 līdz 9 – jāapaļo uz augšu.
IV. Piedāvājumu vērtēšana
21. Piedāvājumu noformējuma pārbaudi, Pretendentu atlasi, tehnisko piedāvājumu atbilstības pārbaudi un piedāvājuma izvēli saskaņā ar izraudzīto piedāvājuma izvēles kritēriju – saimnieciski visizdevīgākais piedāvājums pēc vērtēšanas kritērija - vislielākais izdevīguma punktu skaits  (turpmāk tekstā – Piedāvājumu vērtēšanu) Iepirkuma komisija veic slēgtā sēdē. 

22. Piedāvājumu vērtēšanu iepirkuma komisija veic šādos 4 (četros) posmos, katrā nākamajā posmā vērtējot tikai tos piedāvājumus, kas nav noraidīti iepriekšējā posmā:

22.1. 1.posms – Piedāvājumu noformējuma pārbaude. Iepirkuma komisija pārbauda, vai piedāvājums sagatavots un noformēts atbilstoši Nolikumā norādītajām noformēšanas prasībām.

22.2. 2.posms – Pretendentu atlase. Iepirkuma komisija atbilstoši savai kompetencei un, ņemot vērā iesniegtos Pretendentu atlases dokumentus, novērtē, vai Pretendenti atbilst nolikuma 18.punktā norādītajām prasībām.

22.3. 3.posms – Tehnisko piedāvājumu atbilstības pārbaude. Iepirkuma komisija novērtē, vai Tehniskais piedāvājums atbilst nolikuma 19.punktā norādītajām prasībām.

22.4. 4.posms – Piedāvājuma izvēle:
22.4.1. Iepirkuma komisija pārbauda, vai finanšu piedāvājumā nav aritmētiskās kļūdas un labo tās;

22.4.2. Iepirkuma komisija nosaka saimnieciski visizdevīgāko piedāvājumu atbilstoši 22.8. apakšpunktā norādītajiem vērtēšanas kritērijiem. 
22.5. Iepirkuma komisija turpmāk piedāvājumu neizskata un attiecīgo Pretendentu izslēdz no turpmākās dalības iepirkuma procedūrā ja:
22.5.1. piedāvājumu izvērtēšanas laikā Pretendents savu piedāvājumu atsauc vai maina, vai

22.5.2. Pretendents ir iesniedzis nepatiesu informāciju vai vispār nav iesniedzis pieprasīto informāciju, vai

22.5.3. piedāvājums neatbilst kādai Nolikumā noteiktajai prasībai, 
22.5.4. Pretendents noteiktā termiņā nesniedz atbildi uz Pasūtītāja nosūtīto vēstuli, vai 
22.5.5. piedāvājums tiek atzīts par nepamatoti lētu.
22.6. Piedāvājumi, kas tiks atzīti par atbilstošiem, tiks savstarpēji salīdzināti, piešķirot punktus. Iepirkuma komisija izvēlas saimnieciski visizdevīgāko piedāvājumu, kas atbilst Nolikuma prasībām, pamatojoties uz Pretendenta piedāvājumā iekļautajiem dokumentiem un Nolikumā noteiktajiem vērtēšanas kritērijiem.

22.7. Iepirkumu komisija saimnieciski visizdevīgāko piedāvājumu nosaka, aprēķinot izdevīguma punktus, kurus veido kritēriju novērtējuma summa.
22.8. Kritēriji:
	Nr.
	Kritērijs
	Kritērija maksimālais punktu skaits

	K1
	Komercializācijas stratēģijas kvalitāte un Pretendenta un/vai Komercializācijas eksperta kvalifikācija
	70

	K2
	Piedāvājuma kopējā cena bez PVN
	30

	Maksimālais punktu skaits kopā:
	100


K1 kritērijs.
Punkti par kritēriju „Komercializācijas stratēģijas kvalitāte un Pretendenta un/vai Komercializācijas eksperta kvalifikācija” (K1) tiek piešķirti šādā kārtībā:

70 punkti tiek piešķirti Pretendentam, kura tehniskajā piedāvājumā iekļautais komercializācijas stratēģijas izstrādes satura apraksts demonstrē pilnīgu izpratni par tehniskajā specifikācijā noteikto darba uzdevumu izpildi un komunikācijas stratēģijas izstrādes mērķi un sasniedzamajiem rezultātiem (atbilst katram no tālāk uzskaitītajiem apakšpunktiem):

1) Piedāvājumā iesniegtais apraksts ietver visu noteikto Nolikuma 2.pielikuma „Tehniskā specifikācija” 1.punktā „Komercializācijas stratēģijas izstrāde” noteikto darba uzdevumu izpildi ar augtu detalizācijas pakāpi un ir labi argumentēts.

2) Piedāvājums ir pilnībā strukturēts – satur atsevišķu nodaļu par katru darba uzdevuma izpildes aprakstu un informācija par katru Nolikuma 2.pielikuma 1.punktā aprakstīto apakšpunktu ir nodalīta vai paskaidrota.

3) Pretendents un/vai piesaistītais Komercializācijas eksperts ir piedalījies vismaz 1 (viena) komercializācijas stratēģijas vai līdzīga satura dokumentu izstrādē IKT, inženierzinātņu un/vai elektronikas jomā pēdējo 3 (trīs) gadu laikā.
4) Pretendentam un / vai piesaistītajam Komercializācijas ekspertam ir pieredze vismaz 2 (divu) augstas tehnoloģijas vai inženierprodukta / pakalpojuma komercializācijā IKT, inženierzinātņu un/vai  elektronikas jomā.
5) Pretendentam un / vai piesaistītajam Komercializācijas ekspertam ir pieredze 2 (divu)  un vairāk uz zinātni balstītā intelektuālā īpašuma tiesību  komercializācijā.  
50 punkti tiek piešķirti Pretendentam, kura tehniskajā piedāvājumā iekļautais komercializācijas stratēģijas satura apraksts demonstrē vispārīgu izpratni par tehniskajā specifikācijā noteikto darba uzdevumu izpildi un komunikācijas stratēģijas izstrādes mērķi un sasniedzamajiem rezultātiem (aprakstīta vispārīga izpratne):

1) Piedāvājumā sniegtais apraksts ietver visu noteikto Nolikuma 2.pielikuma „Tehniskā specifikācija” 1.punktā „Komercializācijas stratēģijas izstrāde” noteikto darba uzdevumu izpildes īsu un vispārīgu satura izklāstu, apraksti ir ar vidēju detalizācijas pakāpi.

2) Piedāvājums ir daļēji strukturēts – satur atsevišķu nodaļu par katru darba uzdevuma izpildes aprakstu, bet informācija par katru Nolikuma 2.pielikuma 2.punktā aprakstīto apakšpunktu nav nodalīta vai paskaidrota.
3) Pretendents un / vai piesaistītais Komercializācijas eksperts ir piedalījies 1 (viena) komercializācijas stratēģijas vai līdzīga satura dokumentu izstrādē IKT, inženierzinātņu un/vai elektronikas jomā pēdējo 3 (trīs) gadu laikā.
4) Pretendentam un / vai piesaistītajam Komercializācijas ekspertam ir pieredze 1 (viena) augtas tehnoloģijas vai inženierprodukta / pakalpojuma komercializācijā IKT, inženierzinātņu un /vai elektronikas jomā.
5) Pretendentam un / vai piesaistītajam Komercializācijas ekspertam ir pieredze 1 (viena) uz zinātni balstītā intelektuālā īpašuma tiesības  komercializācijā.  
30 punkti tiek piešķirti Pretendentam, kura tehniskajā piedāvājumā iekļautais komercializācijas stratēģijas satura apraksts demonstrē nepilnīgu izpratni par tehniskajā specifikā noteikto darba uzdevumu izpildi un komunikācijas stratēģijas izstrādes mērķi un sasniedzamajiem rezultātiem (aprakstīta nepilnīga izpratne):

1) Piedāvājumā sniegtais apraksts ietver visu noteikto Nolikuma 2.pielikuma „Tehniskā specifikācija” 1.punktā „Komercializācijas stratēģijas izstrāde” noteikto darba uzdevumu izpildes aprakstu, taču tas ir nepilnīgs un ar zemu detalizācijas pakāpi, nav argumentēts (veidots, pārrakstot tehnisko specifikāciju, nemaz vai minimāli paplašinot tajā sniegto informāciju vai prasības).

2) Piedāvājums nav strukturēts – nesatur atsevišķu nodaļu par katru darba uzdevuma izpildes aprakstu – vairāki darba uzdevumi ir aprakstīti kopā, informācija par katru 2.pielikuma 1.punktā aprakstīto apakšpunktu nav nodalīta vai nav paskaidrota.

3) Pretendents un / vai piesaistītais eksperts ir piedalījies 1 (viena) komercializācijas stratēģijas vai līdzīga satura dokumentu izstrādē IKT, inženierzinātņu un/vai elektronikas jomā pēdējo 3 (trīs) gadu laikā.
4) Pretendentam un / vai piesaistītajam ekspertam ir pieredze 1 (viena) augtas tehnoloģijas vai inženierprodukta / pakalpojuma  komercializācijā, bet ne  IKT, inženierzinātņu un /vai elektronikas jomā.
5) Pretendentam un / vai piesaistītajam ekspertam ir  pieredze 1 (viena) intelektuālā īpašuma tiesības  komercializācijā, bet ne uz zinātni balstītā /  augstas tehnoloģijas jomā.
0 punkti tiek piešķirti Pretendenta piedāvājumam par K2 kritēriju, ja komercializācijas stratēģijas satura apraksts tehniskajam piedāvājumam nav pievienots, vai komercializācijas stratēģijas satura apraksts nesatur tehniskā specifikācijā noteikto uzdevumu izpildi, komercializācijas stratēģijas izstrādes mērķi un/vai sasniedzamos rezultātus. Pretendentam un / vai piesaistītajam Komercializācijas ekspertam ir nepārliecinoša pieredze komercializācijas stratēģijas vai līdzīga satura dokumentu izstrādē pēdējo 3 (trīs) gadu laikā IKT, inženierzinātņu un /vai elektronikas jomā, augstas tehnoloģijas vai inženierprodukta / pakalpojuma komercializācijā un uz zinātni balstītā intelektuālā īpašuma tiesības  komercializācijā.  
K2 kritērijs.
Vērtējuma punkti par kritēriju „Piedāvājuma kopējā cena” (K2) tiek piešķirti pēc šādas formulas: K2 = derīga piedāvājuma zemākā līguma cena EUR bez PVN ÷ Pretendenta piedāvātā līguma cena EUR bez PVN × 30. Punktus aprēķina ar precizitāti līdz punkta simtdaļai.
Katra iesniegtā Piedāvājuma kopējo punktu skaitu K aprēķina pēc formulas: K=K1+K2. 
22.9. Par saimnieciski visizdevīgāko piedāvājumu tiek atzīts piedāvājums, kas saņēmis visaugstāko skaitlisko vērtību (punktu skaitu).
22.10. Līdzvērtīgu piedāvājumu gadījumā (Pretendentu piedāvājumi vērtēšanā ir saņēmuši vienādu kritēriju novērtējuma summu) par uzvarētāju iepirkumā Iepirkumu komisija atzīst pretendentu, kura iegūto punktu skaits kritērijā K1 ir lielāks.

22.11. Iepirkuma komisija, atbilstoši Projekta pieejamajiem finanšu līdzekļiem, var lemt par Iepirkuma daļas pārtraukšanu finansu trūkuma dēļ, neietekmējot Projekta plānoto rezultātu sasniegšanu.
V. LĒMUMA PIEŅEMŠANA UN LĪGUMA slēgšana

23. Pasūtītājs, izmantojot Ministru kabineta noteikto informācijas sistēmu, Ministru kabineta noteiktajā kārtībā iegūst informāciju, kas apliecina, ka uz Nolikuma 17.punktā minētajām personām neattiecas attiecīgie Publisko iepirkumu likuma 9. panta astotās daļas 1., 2., 3. un 4. noteiktie  Pretendentu izslēgšanas nosacījumi.

24. Par iepirkuma līguma slēgšanas tiesību piešķiršanu un uzvarētājiem  iepirkuma procedūrā Komisija atzīst Pretendentus, kuri atbilst Nolikumā noteiktajām kvalifikācijas prasībām, uz kuriem neattiecas Publisko iepirkumu likuma 9. panta astotās daļas 1., 2., 3. un 4. minētie apstākļi, un ir piedāvājuši Nolikuma prasībām atbilstošu piedāvājumu un noteikts kā saimnieciski visizdevīgākais piedāvājums.

25. Lēmumu par iepirkuma procedūras rezultātiem Komisija visiem Pretendentiem  paziņo rakstiski 3 (trīs) darba dienu laikā pēc tam, kad Komisija pieņēmusi lēmumu slēgt iepirkuma līgumu  vai pārtraukt  iepirkuma procedūru. Lēmumu publicē Pasūtītāja mājas lapā.

26. Ja iepirkuma procedūras uzvarētājs atsakās no iepirkuma līguma noslēgšanas vai atsauc savu piedāvājumu, Komisija var atzīt par uzvarētāju Pretendentu, kurš iesniedzis nākošo saimnieciski visizdevīgāko piedāvājumu, ja šis Pretendents un viņa iesniegtais piedāvājums atbilst Nolikuma prasībām, vai pārtraukt iepirkuma procedūru, neizvēloties nevienu piedāvājumu.

VI. pielikumu saraksts

27. Nolikumam ir pievienoti 5 (pieci) pielikumi, kas ir tā neatņemamas sastāvdaļas:
27.1. 1. pielikums. Pieteikuma vēstules forma;
27.2. 2. pielikums. Tehniskā specifikācija;
27.3. 3. pielikums. Tehniskā piedāvājuma forma;
27.4. 4. pielikums. Finanšu piedāvājuma forma;
27.5. 5. pielikums. CV parauga forma;
27.6. 6. pielikums. Iepirkuma līguma projekts;
27.7. 7. pielikums. Komercializācijas stratēģijas plāns.
Iepirkuma procedūras

ID Nr. EDI 2018/6
Nolikuma 1.pielikums

„Pieteikuma vēstules forma”
Pieteikuma vēstule  
Iepirkums „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros”, iepirkuma identifikācijas Nr. EDI 2018/6;  
Pretendents,_____________________________________________________________, 

/Pretendenta nosaukums/

reģ. Nr. ________________, tā ______________________________________________

    /reģistrācijas numurs/
      
                 /direktora, vadītāja vai pilnvarotas personas vārds, uzvārds/, 

personā, ar šā pieteikuma iesniegšanu:
1) piesakās piedalīties iepirkumā „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros” (Iepirkuma procedūras identifikācijas Nr.EDI 2018/6);

2) nav iebildumu attiecībā uz Nolikumu un pilnībā atbilstam visām Nolikumā ietvertajām prasībām attiecībā uz Pretendentu;
3) apņemas sniegt Pakalpojumus saskaņā ar tehniskajā specifikācijā noteiktajām prasībām, tehnisko un finanšu piedāvājumu;

4) iesniedz piedāvājumu, kas sastāv no:

a) šī pieteikuma;

b) tehniskā piedāvājuma;

5) finanšu piedāvājuma;

6) apliecina, ka uzņemas visus izdevumus un riskus, kuri saistīti ar piedāvājuma sagatavošanu, nepareizu darba vai izmaksu apjoma prognozēšanu vai nepilnīgu tehniskās specifikācijas izpratni un atsakās no jebkurām prasībām pret Pasūtītāju šajā sakarā;

7) apstiprina, ka visas piedāvājumā sniegtās ziņas ir patiesas.
8) informācija par to, vai piedāvājumu iesniegušā Pretendenta (personu grupas gadījumā – katra dalībnieka)  uzņēmums vai tā piesaistītā apakšuzņēmēja uzņēmums atbilst mazā vai vidējā uzņēmuma statusam atbilstoši EK komisijas 2003.gada 6.maija Ieteikumam par mikro, mazo un vidējo uzņēmumu definīciju (OV L124, 20.5.2003.):
	Persona

(norādīt nosaukumu un lomu (pretendents, personu apvienības dalībnieks), apakšuzņēmējs) iepirkumā)
	Mazais uzņēmums 

ir uzņēmums, kurā nodarbinātas mazāk nekā 50 personas un kura gada apgrozījums un/vai gada bilance kopā nepārsniedz 10 miljonus euro

(atbilst/neatbilst)
	Vidējais uzņēmums 

ir uzņēmums, kas nav mazais uzņēmums, un kurā nodarbinātas mazāk nekā 250 personas un kura gada apgrozījums nepārsniedz 50 miljonus euro, un/vai, kura gada bilance kopā nepārsniedz 43 miljonus euro

(atbilst/neatbilst)

	<  >
	<  >
	<  >


Piedāvājums ir spēkā līdz līguma noslēgšanai vai paziņojumam par iepirkuma procedūras izbeigšanu bez rezultāta. Uzvarētāja piedāvājums ir spēkā visu līguma darbības laiku. 

	Pretendenta paraksts:
	

	Vārds, uzvārds:
	

	Amats:
	

	Pretendenta adrese:
	

	Pretendenta tālruņa / faksa numurs:
	

	Pretendenta e-pasta adrese:
	

	Norēķinu rekvizīti:
	


2018.gada 
.



Iepirkuma procedūras

ID Nr. EDI 2018/6
Nolikuma 2.pielikums

„Tehniskā specifikācija”

TEHNISKĀ SPECIFIKĀCIJA 

„Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros”, iepirkuma identifikācijas Nr. EDI 2018/6;  CPV kods: 73300000-5 „Pētniecības un izstrādes plānošana un izpilde”.
Tehnoloģijas apraksta kopsavilkums:
[image: image4.png]Reāla laika dziļuma kartes sensors sastāv no divām attēlu kamerām un skaitļošanas platformas kurā implementēti attiecīgie attēlu apstrādes algoritmi. Attālums starp kamerām izraisa nelielas atšķirības attēlos: tuvāk esošo objektu nobīde attēlos ir lielāka, savukārt tālāk esošo objektu nobīde ir mazāka. Zinot attālumu starp kamerām un objektu nobīdi var izteikt attālumu līdz objektiem, tādējādi stereo attēlu informācija var tikt reprezentēta kā dziļuma karte (3D punktu mākonis). Gandrīz katram punktam vienā attēlā atbilst punkts otrā, šo atbilstošo punktu meklēšanas process rezultējas lielos aprēķinu apjomos. Stereoredzes dziļuma kartes ieejas attēlu un izejas attēlu piemērs parādīts 1. attēlā.
Attēls 1. Stereoredzes dziļuma kartes piemērs.
Vēsturiski pirmo reizi stereo redzes algoritmi tika pielietoti kartogrāfijā, lai, izmantojot vairākus attēlus un kameru relatīvo novietojumu, noteiktu attālumus. Mūsdienās stereo-redzes algoritmi var iespējot datorsistēmas uztvert apkārtējo vidi ar daudzsološiem pielietojumiem robotikas un auto industrijās. Šāda veida pielietojumiem nepieciešams reāla laika, energo efektīvs risinājums. Stereo redzes sistēmu attīstību kavē algoritmiskā sarežģītība, parasti šāda veida sistēmas tiek bāzētas uz jaudīgiem grafiskajiem procesoriem.
Šo algoritmu iegultai, reāla laika realizācijai izvēlēta System-on-Chip (SoC) tehnoloģija. Tenholoģijas pamatā ir divu skaitļošanas paradigmu apvienojums: procesors un programmējamie loģikas masīvi. Tehnoloģijas divejādā daba dod iespēju apvienot abu arhitektūru priekšrocības. Procesors tiek lietots komunikācijas nodrošināšanai un algoritma izpildes vadībai, savukārt uz programmējamo loģikas masīvu bāzes tiek realizēta stereo-redzes algoritmu paātrināšana. Patreizējā risinājuma arhitektūra attēlota 2. attēlā.
[image: image5.png]Attēls 2. Pašreizējā risinājuma arhitektūra.
Programmatūra tiek dalīta trīs modulārās daļās: attēlu ieguve, komunikācija ar algoritmu paātrinātāju un rezultāta sūtīšana nākošajam apstrādes/kontroles blokam. Samērā vienkārši lēmumi var tikt pieņemti arī uz paša sensora. Paātrinātājs sastāv no attēlu priekšapstrādes, attēlu īpašību izdalīšanas, īpašību formēšanas, dziļuma aprēķināšanas, pārbaudes un pēcapstrādes blokiem.
	1.
	Komercializācijas stratēģijas izstrādi veic Pretendents, un tai ir jāietver:

	1.1.
	Vienas lapas biznesa plāna izstrāde
	Sagatavo, piemēram, Lean Canvas formu vai kādu citu formu pēc izvēles

	1.2.
	Vispārīga informācija (apkopojums) par tehnoloģiju no TEP
	Balstoties uz iepriekš veikto tehniski ekonomisko priekšizpēti, norāda svarīgāko informāciju par tehnoloģijas pielietojumu, attīstības stadiju, priekšrocībām un komercializācijas secinājumiem

	1.3.
	Komanda
	Apraksta:

1. Kas ir nepieciešams (kādi cilvēki, kompetences)

2. Sadarbībā ar Pasūtītāja personālu - Pasūtītāja esošo darbinieku līdzšinējā pieredze un rezultāti)

3. Kas pietrūkst (kādi cilvēki, kompetences)

4. Kā un kur to var iegūt

	1.4.
	Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzība mērķa tirgos
	Apraksta:

1. Kopā ar Pasūtītāja personālu - Intelektuālā īpašuma tiesību pašreizējo statusu (īpašumtiesības, izgudrotāji un informācija par rūpnieciskā īpašuma tiesību objektiem)

2. Intelektuālā īpašuma tiesību aizsardzības stratēģiju (pamatojums mērķa tirgus valstīm, aizsardzības nepieciešamība)

3. Problēmjautājumus, kas saistīti ar īpašumtiesībām, darbības brīvību

	1.5.
	Tirgus analīze
	1. Veic tehnoloģijas iespējamo darbības jomu plašāku izpēti (tendences, tirgus izmērs, ģeogrāfiskais aspekts utml.) un mērķa tirgus izvēli

2. Apraksta klientu vajadzības (potenciālo klientu profils, segments un pieprasījuma analīze)

3. Apraksta konkurentus (apraksts par pašreizējām/jaunām tehnoloģijām, iespējamiem konkurentiem un to stratēģijām)


	1.6.
	Komercializācijas stratēģijas izvēle
	Rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību nodošanas veidu izvērtējums, rekomendējot piemērotāko(s).

Pamato veikto izvēli starp rūpnieciskā īpašuma izmantošanas tiesību piešķiršanu citai personai (licences līgums, patenta pārdošana) vai jauna komersanta veidošanu uz zinātniskās izstrādnes bāzes

	1.7.
	Komercializācijas pasākumu plāns
	Komercializācijas pasākumu plāns ir atbilstošs Nolikuma 7.pielikumam un tas atbilst sekojošiem kritērijiem:

· plāns ir iesniegts atbilstoši LIAA sagatavotajai formai un tajā ir norādīti konkrēti komercializācijas pasākumi, to īstenošanas laiks un budžets;

· plānā norādītais projekta īstenošanas laiks nepārsniedz trīs gadus (projekta termiņš tiek skaitīts no komercializācijas pasākumu plāna iesniegšanas LIAA);

· 25.10.2016. MK noteikumu Nr.692 37.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām jābūt veiktām ne vēlāk kā līdz 2021.gada 31.decembrim;

· 25.10.2016. MK noteikumu Nr.692 35.punktā minētajām atbalstāmajām darbībām - ne vēlāk kā līdz 2022.gada 30.jūnijam

· plānā iekļautās darbības atbilst 25.10.2016. MK noteikumos Nr.692 noteiktajām atbalstāmajām darbībām;

· plānā iekļautās darbības ir jāparedz komercializācijas stratēģijā;

· plānā iekļautajām darbībām ir jānodrošina komercializācijas stratēģijas mērķu sasniegšanu.

	1.8.
	Finanšu plāns un ieņēmumi
	Sniedz informāciju par:
1. Kopējo nepieciešamo budžetu
2. Pasākuma ietvaros pieejamo finansējums un tā izlietojumu

3. Naudas plūsmu (ieņēmumi un izdevumi projekta īstenošanas laikā - pa mēnešiem un līdz tehnoloģijas komercializēšanai - pa gadiem)

4. Ieguldījumu atdevi un efektivitāti (cik lielu labumu pētniecības organizācija gūs no tehnoloģijas komercializēšanas)

5. Galvenajiem termiņiem un būtiskākajiem atskaites punktiem (projekta īstenošanas laikā)

	1.9.
	Riska analīze
	1. Veic projekta risku uzskaitījumu (tehnoloģijas attīstības riski, projekta vadības riski, tirgus riski, finanšu riski un citi iespējamie riski)

2. Izstrādā Rīcības plānu risku samazināšanai un alternatīvu plānu  būtiskāko risku iestāšanās gadījumā

	1.10.
	Tehnoloģijas attīstīšanas un komercializēšanas secīgi soļi
	Izstrādā komercializācijas ceļa karti (ieteicamais plāns) atbilstoši projekta budžetam, attiecināmām izmaksām un atbalstāmajām darbībām (stratēģijas izstrādātājiem jāiepazīstas ar MK noteikumiem Nr.692), ietverot informāciju par:

1. Trīs potenciāliem licenciātiem vai investoriem

2. Licenciātu un investoru uzrunāšanas un pārdošanas aktivitātēm

3. Tirgus reakcijas analīzi (atgriezeniskās saites saņemšana no uzrunātajiem komersantiem)

	2.
	Darba rezultātus sagatavo Pretendents:

	2.1.
	Komercializācijas stratēģijas starpposma atskaites
	Pēc pasūtītāja lūguma vismaz 1 (vienu) reizi nedēļā Pretendentam jābūt gatavam piedalīties iknedēļas sanāksmēs Pasūtītāja telpās, sniedzot informāciju par izpildāmā darba progresu.

	2.2.
	Komercializācijas stratēģijas nodevums
	Nodevums tiek sagatavots 12 (divpadsmit) nedēļu laikā pēc līguma parakstīšanas, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 15.jūlijam. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai par Tehniskās specifikācijas 2.punkta apakšpunktiem. Izstrādātais dokuments jāiesniedz latviešu un angļu valodā.

	2.3.
	Komercializācijas pasākumu plāns
	Nodevums tiek sagatavots 12 (divpadsmit) nedēļu laikā pēc līguma parakstīšanas, bet ne vēlāk kā līdz 2018.gada 15.jūlijam. Nodevumā jābūt iekļautai informācijai atbilstoši Tehniskās specifikācijas 2.7 apakšpunktam un Nolikuma 7.pielikumam

	2.4.
	Nodevumu saskaņošana
	Ja tiek saņemti Latvijas investīciju un attīstības aģentūras aizrādījumi par nodevumos atrastām nepilnībām, Pretendentam jāsniedz atbalsts nodevumu saskaņošanā ar LIAA. Darba rezultāti tiks uzskatīti par pieņemtiem tikai pēc LIAA apstiprinājuma saņemšanas.


Iepirkuma procedūras

ID Nr. EDI 2018/6
Nolikuma 3.pielikums

„Tehniskā piedāvājuma forma (tehniskās specifikācijas) forma”
TEHNISKĀ PIEDĀVĀJUMA FORMA
Iepirkums „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros”, iepirkuma identifikācijas Nr. EDI 2018/6, CPV kods: 73300000-5 „Pētniecības un izstrādes plānošana un izpilde”.

	Nr. p.k.
	Nosaukums
	Tehniskais piedāvājums

	1.
	Komercializācijas stratēģijas izstrāde:

	1.1.
	
	

	1.2.
	
	

	2.
	Nodevumi:

	2.1.
	
	

	2.2.
	
	


Ar šo mēs garantējam sniegto ziņu patiesumu un precizitāti.

Paraksts: _______________________________

Vārds, uzvārds: _______________________________

2018.gada 
.
.______________
Iepirkuma procedūras

ID Nr.EDI 2018/6
Nolikuma 4.pielikums

 „Finanšu piedāvājuma forma”

FINANŠU PIEDĀVĀJUMA FORMA
Iepirkums „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros”, iepirkuma identifikācijas Nr. EDI 2018/6, CPV kods: 73300000-5 „Pētniecības un izstrādes plānošana un izpilde”.

Pretendents _______________________ (nosaukums, reģistrācijas Nr. vai personas kods, ja pretendents ir fiziska persona, juridiskā adrese), sniedz šādu Finanšu piedāvājumu. 

Mūsu piedāvātā cena ir:
	Pakalpojums
	Pakalpojuma cena EUR bez PVN

	Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” ietvaros.
	

	PVN EUR 21%
	

	Kopā līgumsumma EUR (ieskaitot PVN)
	


Paraksts: _______________________________

Vārds, uzvārds: ________________________________

2018.gada 
.
.______________
Iepirkuma procedūras

ID Nr.EDI 2018/6
Nolikuma 5.pielikums

 „CV parauga forma”

EKSPERTU CV SAGATAVOŠANAS FORMAS PARAUGS
Informācija par eksperta amata pretendentu

	Lūdzu, sniedziet detalizētu informāciju attiecīgajās ailēs.

	Vārds, uzvārds:
	

	Tālruņa numurs:
	

	E-pasta adrese:
	


1. Izglītība

	Izglītība
	

	
	

	
	

	Iegūtā kvalifikācija, profesionālais/ akadēmiskais, zinātniskais grāds (- i)
	


2. Profesionālā darbība

	Darba pieredze

Lūdzu, norādiet iestādes nosaukumu, savas darbības ilgumu, kā arī ieņemamo amatu un galvenos pienākumus
	


3. Pieredze komercializācijas stratēģijas izstrādē vai  līdzīga satura dokumentu izstrādē, tai skaitā pieredze augstas tehnoloģijas inovatīva produkta  komercializēšanā, intelektuālā īpašuma tiesību nostiprināšanā vai jauna komersanta veidošanā uz zinātniskās izstrādnes bāzes, potenciālā licenciāta vai investīciju fonda piesaistē. 
	Nr.
	Pakalpojuma/produkta apraksts 
	Organizācijas nosaukums
	Pieredzes apraksts
	Periods

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	...
	
	
	
	


4. Cita pieredze, prasmes un iemaņas
	Dalība profesionālajās u.c. organizācijās, asociācijās, komitejās, komisijās, darba grupās u.c.
	


5. Cita saistītā informācija

	


Es, apakšā parakstījies, apliecinu, ka augstākminētais pareizi atspoguļo manu pieredzi un kvalifikāciju.

Ar šo es apņemos no paredzamā iepirkuma līguma noslēgšanas dienas līdz iepirkuma līguma izpildei strādāt pie iepirkuma līguma izpildes, gadījumā, ja <Pretendenta nosaukums> tiks piešķirtas tiesības slēgt iepirkuma līgumu  (iepirkuma procedūra „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros”, iepirkuma identifikācijas Nr. EDI 2018/6).  
Ar šo apliecinu, ka neesmu iesaistīts cita Pretendenta piedāvājumā un neesmu interešu konflikta situācijā.

Šī apņemšanās nav atsaucama, izņemot, ja iestājas ārkārtas apstākļi, kurus nav iespējams paredzēt iepirkuma procedūras laikā.
	Vārds, Uzvārds
	

	Paraksts
	

	Datums
	


Iepirkuma procedūras

ID Nr.EDI 2018/6
Nolikuma 6.pielikums

 „Iepirkuma līguma projekts”

LĪGUMS 
Pasūtītāja Līguma Nr. _________ 

Izpildītāja Līguma Nr. _________

Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros, Iepirkuma ID Nr. EDI 2018/6.
Rīgā        
2018.gada __._____________

Valsts zinātniskais institūts – atvasināta publiska persona „Elektronikas un datorzinātņu institūts”, juridiskā adrese Dzērbenes iela 14, Rīgā, LV-1006, tās direktores Ievas Tenteres personā, kura rīkojas saskaņā ar Elektronikas un datorzinātņu institūta nolikumu (apstiprināts ar Zinātniskās padomes 26.07.2007. lēmumu Nr.3-1-07), turpmāk– Pasūtītājs, no vienas puses, un

______________________juridiskā adrese________________, tās pilnvarotās personas (amats, vārds, uzvārds ) personā, kura rīkojas saskaņā ar pilnvarojumu (pilnvarojums), turpmāk – Piegādātājs, un abi kopā saukti – Puses, katrs atsevišķi – Puse, savstarpēji vienojoties, bez maldības, viltus un spaidiem, pamatojoties uz Publisko iepirkumu likuma 9.panta kārtībā organizētā iepirkuma „Komercializācijas stratēģijas izstrāde projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96) ietvaros” (Iepirkuma ID Nr.EDI 2018/6), turpmāk – Iepirkums, rezultātiem un Piegādātāja piedāvājumu Iepirkumā, noslēdz šādu līgumu, turpmāk – Līgums: 

1. Līguma priekšmets un izpildes termiņi
1.1. Pasūtītājs uzdod un Piegādātājs apņemas piegādāt Pasūtītājam Komercializācijas stratēģijas izstrādi (turpmāk – Pakalpojums) Eiropas Reģionālās attīstības fonda līdzfinansētajiem projektam „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/96), atbilstoši tehniskajai specifikācijai, kas pievienota Līguma 1.pielikumā, un finanšu piedāvājumam, kas pievienots Līguma 2.pielikumā,  saskaņā ar Piegādātāja piedāvājumu Iepirkumam.
1.2. Līguma 1.1.punktā minētie pielikumi ir tā neatņemamas sastāvdaļas.
1.3. Līgums stājas spēkā ar tā parakstīšanas brīdi, un Piegādātājs Pakalpojuma piegādi veic no iepirkumu līguma parakstīšanas dienas līdz ne vēlāk kā līdz 2018.gada 15.jūlijam. 
2. Līgumcena un tās samaksas kārtība

2.1. Līgumcena saskaņā ar Piegādātāja finanšu piedāvājumu Iepirkumā ir EUR ___________ (vārdiem) neieskaitot pievienotās vērtības nodokli, PVN ___% ir EUR __________ (vārdiem), kas kopsummā sastāda EUR __________ (vārdiem).

2.2. Maksājumi tiek veikti šādos termiņos un kārtībā:
2.2.1. 50 % no Līguma summas, kas sastāda EUR ............. (.............), 21% PVN EUR .............. (..........); kopā ar 21% PVN – EUR ........... (..............) Pasūtītājs samaksā Piegādātājam pēc  komercializācijas stratēģijas nodevuma pieņemšanas un nodošanas Pasūtītājam, tehniskajā piedāvājumā norādītajos termiņos un  saskaņā ar Piegādātāja izrakstītu rēķinu ne vēlāk kā 5 (piecu) darba dienu laikā no pieņemšanas-nodošanas akta parakstīšanas un rēķina saņemšanas brīža, pārskaitot to uz Piegādātāja norādīto bankas kontu.

2.2.2. atlikušos 50 % no Līguma summas, kas kopā sastāda EUR ......... (............ ), 21% PVN EUR .......... (............); kopā ar 21% PVN – ........... (..........) Pasūtītājs samaksā Piegādātājam 10 (desmit) darba dienu laikā pēc Latvijas investīciju un attīstības aģentūras apstiprinājuma saņemšanas un abpusēja Gala Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas akta parakstīšanas, pārskaitot uz Piegādātāja norādīto bankas kontu 10 (desmit) darba dienu laikā atbilstoši Piegādātāja izrakstītajam rēķinam.
2.3. Par apmaksas dienu tiek uzskatīta diena, kad ir veikta naudas izmaksa no Pasūtītāja bankas konta uz Piegādātāja Pakalpojuma rēķinā norādīto kontu. Kā apmaksas fakta apliecinājums tiek izmantots bankas maksājuma uzdevums.
2.4. Piegādātājs, sagatavojot Pakalpojuma rēķinu un Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas aktu, tajā iekļauj informāciju ar projekta pilnu nosaukumu un numuru. Ja Piegādātājs nav iekļāvis šajā Līguma punktā noteikto informāciju Pakalpojuma rēķinā un Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas aktā, Pasūtītājam ir tiesības prasīt Piegādātājam veikt atbilstošas korekcijas Pakalpojuma rēķinā un Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas aktā un nemaksāt norādīto summu līdz brīdim, kad Piegādātājs novērsīs konstatētās nepilnības.
3. Līguma izpildes kārtība un termiņi
3.1. Pakalpojuma sniegšanas nosacījumi ir atrunāti Tehniskajā specifikācijā.
3.2. Saskaņā ar tehniskajā specifikācijā noteikto, Piegādātājs nodrošina savlaicīgu un kvalitatīvu Pakalpojuma nodošanu Līguma 1.3.apakšpunktā norādītajā termiņā.
3.3. Pakalpojuma nodošanas vieta ir Dzērbenes iela 14, Rīga, LV-1006, Elektronikas un datorzinātņu institūts. Pakalpojuma nodošanā ir klāt kompetents Piegādātāja pārstāvis jautājumos par Pakalpojuma atbilstību tehniskajai specifikācijai.
3.4. Vienlaicīgi ar Pakalpojuma nodošanu Piegādātājs nodod Pasūtītājam parakstītu Pakalpojuma rēķinu un Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas aktu.
3.5. Par Pakalpojuma saņemšanas dienu tiek uzskatīta diena, kad Pasūtītāja pārstāvis ir parakstījis Pakalpojuma rēķinu, bet par Pakalpojuma nodošanas dienu tiek uzskatīta diena, kad Piegādātājs nodod Līguma noteikumiem atbilstošu Pakalpojumu un Līdzēju pārstāvji paraksta attiecīgu Pakalpojuma nodošanas – pieņemšanas aktu, kas kļūst par Līguma neatņemamu sastāvdaļu.
3.6. Ja Piegādātājs piegādā Līguma noteikumiem neatbilstošu vai nekvalitatīvu Pakalpojumu, Pasūtītājam ir tiesības Pakalpojumu nepieņemt un vienpusēji atkāpties no Līguma izpildes, par Līguma vienpusēju izbeigšanu rakstiski paziņojot Piegādātājam 10 (desmit) darba dienas iepriekš.
3.7. Lai nodrošinātu Līguma izpildi, Puses nozīmē savus pārstāvjus, kuru pienākums ir koordinēt Līguma izpildi un nodrošināt savlaicīgu informācijas apmaiņu:
3.7.1. Pasūtītāja kontaktpersona ir____________________________________;
3.7.2. Piegādātāja kontaktpersona ir__________________________________.
4. Pušu pienākumi un tiesības
4.1. Piegādātāja pienākumi:
4.1.1. nodrošināt Pakalpojuma piegādi atbilstoši Līguma noteikumiem un Iepirkumā iesniegtajam piedāvājumam;
4.1.2. nodrošināt Pakalpojuma trūkumu novēršanu atbilstoši Līguma noteikumiem.
4.2. Piegādātāja tiesības:
4.2.1. saņemt samaksu par piegādāto Pakalpojumu atbilstoši Līguma noteikumiem.
4.3. Pasūtītāja pienākumi:
4.3.1. savlaicīgi veikt maksājumu atbilstoši Līguma noteikumiem;
4.3.2. pārbaudīt saņemto Pakalpojumu un pieņemt atbilstoši Līguma noteikumiem.
4.4. Pasūtītāja tiesības:
4.4.1. saņemt Pakalpojumu Līgumā noteiktajā termiņā;
4.4.2. saņemt kvalitatīvu Līguma noteikumiem atbilstošu Pakalpojumu;
4.4.3. pieprasīt Piegādātājam novērst pakalpojuma trūkumus atbilstoši Līguma noteikumiem.
5. Līgumslēdzēju atbildība un risks
5.1. Puses normatīvajos aktos un Līgumā noteiktajā kārtībā ir savstarpēji atbildīgas par otrai Pusei nodarītajiem zaudējumiem, ja tie radušies vienas Puses vai tās darbinieku, kā arī šīs Puses Līguma izpildē iesaistīto trešo personu prettiesiskas darbības vai bezdarbības, kā arī aiz rupjas neuzmanības un ļaunā nolūkā izdarīto darbību vai nolaidības rezultātā.
5.2. Ja Piegādātājs nenodod Pakalpojumu Līgumā norādītajā termiņā, Pasūtītājs ir tiesīgs vienpusēji izbeigt noslēgto Līgumu un pieprasīt maksāt Pasūtītājam par katru nokavēto dienu nokavējuma procentus 0,5% apmērā no noslēgtā Līguma summas, bet ne vairāk kā 10% no noslēgtā Līguma summas..
5.3. Līguma 5.2.apakšpunktā paredzētās sankcijas neatbrīvo Piegādātāju no līgumsaistību izpildes.
5.4. Ja nokavējuma nauda sasniedz 10% no noslēgtā Līguma summas, Pasūtītājs ir tiesīgs vienpusēji izbeigt noslēgto Līgumu.
5.5. Par Līguma 2.3.apakšpunktā noteikto maksājumu termiņu pārsniegšanu Pasūtītājs maksā Piegādātājam nokavējuma procentus 0.5% (piecas desmitdaļas procenta) apmērā no laikā nesamaksātās summas par katru nokavēto kalendāro dienu, bet kopā ne vairāk kā 10% (desmit procentu) no laikā nesamaksātās summas.
6. Konfidencialitāte
6.1. Visa un jebkāda informācija, ko Pasūtītājs sniedz Līguma izpildes laikā vai arī tā atklājas, pildot darba pienākumus, un Līguma izpildes rezultāti, kā arī jebkura šīs informācijas daļa, tai skaitā, bet ne tikai informācija par Pasūtītāja darbību, finanšu stāvokli, tehnoloģijām, tai skaitā rakstiska, mutiska, datu formā uzglabāta, audio – vizuāla un jebkurā citā veidā uzglabāta informācija, kā arī informācija par šā Līguma izpildi, tiek uzskatīta par konfidenciālu.
6.2. Piegādātājam nav tiesību izpaust informāciju, kas šā darba izpildes laikā gūta no Pasūtītāja, trešajām personām bez Pasūtītāja rakstiskas piekrišanas saņemšanas. Piegādātājam  ar vislielāko rūpību un uzmanību ir jārūpējas par informācijas drošību un aizsardzību.
6.3. Piegādātāja pienākums ir nodrošināt, ka tā amatpersonas, darbinieki, konsultanti un citas atbilstošas personas, kuras izmantos Pasūtītāja konfidenciālo informāciju, saņems un izmantos to vienīgi Līguma izpildes nodrošināšanai un tikai nepieciešamajā apjomā.
6.4. Pasūtītāja informācijas izpaušana netiks uzskatīta par Līguma noteikumu pārkāpumu tikai un vienīgi šādos gadījumos:
6.4.1. informācija tiek izpausta pēc tam, kad tā kļuvusi publiski zināma vai pieejama neatkarīgi no Pusēm;
6.4.2. informācija tiek izpausta tiesību aktos noteiktajos gadījumos, apjomā un kārtībā.
6.5. Līguma 6.sadaļas noteikumi ir spēkā uz neierobežotu laiku.
7. Nepārvarama vara
7.1. Puses tiek atbrīvotas no atbildības par Līguma pilnīgu vai daļēju neizpildi, ja šāda neizpilde radusies nepārvaramas varas vai ārkārtēja rakstura apstākļu rezultātā, kuru darbība sākusies pēc Līguma noslēgšanas un kurus nevarēja iepriekš ne paredzēt, ne novērst.  Pie nepārvaramas varas vai ārkārtēja rakstura apstākļiem pieskaitāmi: stihiskas nelaimes, avārijas, katastrofas, epidēmijas, kara darbība, streiki, iekšējie nemieri u.c., kas padara Pusei savu no šā Līguma izrietošo saistību izpildi par neiespējamu.
7.2. Puses nespēja pildīt kādu no savām saistībām saskaņā ar Līgumu netiks uzskatīta par atkāpšanos no Līguma vai saistību nepildīšanu, ja Puse, kuru ietekmējis nepārvaramas varas notikums, ir veikusi visus pamatotos piesardzības pasākumus, veltījusi nepieciešamo uzmanību un spērusi pamatotos alternatīvos soļus, lai izpildītu Līguma noteikumus, un ir informējusi otru Pusi pēc iespējas ātrāk par šāda notikuma iestāšanos, ziņojumam pievienojot kompetentas iestādes izsniegtu izziņu, kura satur minēto apstākļu apstiprinājumu un raksturojumu.
7.3. Jebkurš periods, kurā Pusei saskaņā ar Līgumu ir jāveic kāda darbība vai uzdevums, ir pagarināms par periodu, kas pielīdzināms laikam, kurā Puse nespēja veikt šādu darbību nepārvaramas varas ietekmē.
7.4. Ja nepārvaramas varas apstākļu dēļ Pakalpojuma piegāde aizkavējas vairāk kā par 45 (četrdesmit piecām) dienām, Pasūtītājs ir tiesīgs vienpusēji atkāpties no Līguma.
8. Līguma darbības termiņš, tā grozīšanas un izbeigšanas kārtība
8.1. Līgums stājas spēkā no tā parakstīšanas brīža un ir spēkā līdz Pušu saistību pilnīgai izpildei.
8.2. Līguma darbība var tikt pārtraukta Līgumā noteiktajā kārtībā, par Līguma pārtraukšanu nosūtot rakstveida paziņojumu otrai Pusei ierakstītā sūtījumā.
8.3. Līgumā ir pieļaujami tikai nebūtiski grozījumi. Līgumu var papildināt, grozīt vai pirmstermiņa izbeigt, Pusēm savstarpēji vienojoties. Jebkuras izmaiņas stāsies spēkā tikai tad, kad tās tiks noformētas rakstiski kā pielikums Līgumam, un tās parakstīs abas līgumslēdzējas Puses. Līguma pielikums ir neatņemama Līguma sastāvdaļa. Ja normatīvajos aktos noteiktais regulējums groza, izslēdz vai papildina Līgumā noteikto regulējumu, tad normatīvais regulējums ir Pusēm saistošs arī bez vienošanās pie Līguma parakstīšanas.
8.4. Piegādātājam ir tiesības vienpusēji atkāpties no Līguma, ja Pasūtītājs atkārtoti neveic apmaksu saskaņā ar Līguma noteikumiem.
8.5. Citos gadījumos Līgumu var izbeigt vienpusēji tikai gadījumos, kas tieši paredzēti Latvijas Republikas normatīvajos aktos.
8.6. Jebkurā Līguma izbeigšanas gadījumā Puses apņemas izpildīt visas saistības, kas radušās līdz Līguma izbeigšanas brīdim.
9. Strīdu izskatīšanas kārtība
9.1. Visus strīdus, kas izriet vai rodas saistībā ar Līguma izpildi vai tā interpretāciju, Puses apņemas risināt pārrunu ceļā un piemēro strīdu risināšanā Latvijas Republikas normatīvajos aktos noteikto regulējumu.
9.2. Ja viena Puse pārkāpusi kādu no Līguma noteikumiem, otrai Pusei ir tiesības pieteikt rakstveida pretenziju, kurā norādīts pārkāpuma raksturs un attiecīgais Līguma punkts (apakšpunkts), kuru Puse uzskata par pārkāptu.
9.3. Gadījumā, ja Puses neatrisinās strīdus pārrunu ceļā  20 (divdesmit) dienu laikā pēc tam, kad viena no Pusēm saņēmusi otras Puses rakstisku pretenziju un pieprasījumu risināt strīdu pārrunu ceļā, strīds risināms Latvijas Republikas tiesā saskaņā ar Latvijas Republikas normatīvajos aktos noteikto regulējumu.
10. Citi noteikumi
10.1. Līguma izpildes laikā Puses vadās pēc Civillikuma normām par pakalpojuma līgumu. Jautājumus, kas Līgumā nav atrunāti, Līdzēji risina atbilstoši Latvijas Republikā spēkā esošajiem normatīvajiem aktiem.
10.2. Ja spēku zaudēs kāds no Līguma nosacījumiem, tas neietekmēs pārējo nosacījumu spēkā esamību.
10.3. Puses apņemas 10 (desmit) darba dienu laikā rakstiski paziņot otrai Pusei par rekvizītu un kontaktpersonu maiņu. Šādā gadījumā atsevišķi Līguma grozījumi netiek gatavoti.
10.4. Līgums ir sastādīts latviešu valodā uz ___(_____) lapām 2 (divos) eksemplāros ar vienādu juridisku spēku, no kuriem viens eksemplārs glabājas pie Pasūtītāja un viens eksemplārs pie Piegādātāja.
10.5. Kā neatņemamas Līguma sastāvdaļas ir pievienoti pielikumi: 1.pielikums „Tehniskā specifikācija” uz ___(_____) lapām; 2.pielikums „Finanšu piedāvājums” uz ___(_____) lapām.
11. Pušu rekvizīti un paraksti
	Pasūtītājs
	Izpildītājs

	Elektronikas un datorzinātņu institūts
Adrese: Dzērbenes iela 14, Rīga, LV-1006
Reģ.Nr.90002135242

PVN maks.reģ.Nr.LV90002135242

Banka: AS "SEB banka"
Konts: LV88UNLA0055000595162
Kods: UNLALV2X

	Izpildītāja nosaukums
Adrese: 
Reģ.Nr.

PVN maks.reģ.Nr.

Banka: 

Konts: 

Kods: 



	Elektronikas un datorzinātņu institūta direktore

_____________________________________
                                                /I.Tentere/ 

z.v.
	Izpildītāja atbildīgā amatpersona

__________________________________
                                                /V.Uzvārds/ 

z.v.


1.pielikums līguma projektam

Tehniskā specifikācija

	Nr.p.k.
	Pakalpojuma nosaukums
	Tehniskā specifikācija (tehniskie parametri)

	
	
	


	Pasūtītājs:

Elektronikas un datorzinātņu institūts, direktore

_______________________________
                      /I.Tentere/
	Izpildītājs:

_______________________________

                 /paraksts, paraksta atšifrējums/


2. pielikums līguma projektam

Finanšu piedāvājums

	
	Projekta „Reāla laika stereo redzes dziļuma kartes sensors” ietvaros.

	Komercializācijas stratēģijas nodevums (50% no līgumcenas)
	

	Nodevumu saskaņošana (50% no līgumcenas)
	

	Līgumcena EUR ar PVN
	


	Pasūtītājs:

Elektronikas un datorzinātņu institūts, direktore

_______________________________
                      /I.Tentere/
	Izpildītājs:

_______________________________

                 /paraksts, paraksta atšifrējums/


Iepirkuma procedūras

ID Nr.EDI 2018/6
Nolikuma 7.pielikums

 „Komercializācijas pasākumu plāns”
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	KOMERCIALIZĀCIJAS PASĀKUMU PLĀNS


	Projekta nosaukums:
	

	Specifiskā atbalsta mērķis/ pasākuma nosaukums: 
	1.2.1. specifiskā atbalsta mērķa “Palielināt privātā sektora investīcijas P&A” 1.2.1.2. pasākums “Atbalsts tehnoloģiju pārneses sistēmas pilnveidošanai” 

	Projekta iesniedzējs:

(pētniecības organizācija) 
	

	Sadarbības līguma Nr.(
	

	Projekta identifikācijas Nr.
	

	Datums:
	


	1. PLĀNOTIE PASĀKUMI

	

	2. KOMANDA

	

	3. PROJEKTA ĪSTENOŠANAS LAIKS

	Plānotais projekta īstenošanas ilgums (pilnos mēnešos) 

	4. PROJEKTA ĪSTENOŠANAS LAIKA GRAFIKS

	
	2018
	2019
	2020

	
	1. 
	2.
	3.
	4.
	1.
	2.
	3.
	4.
	1.
	2.
	3.
	4.

	
	Plānotie pasākumi

	1. Dalība izstādēs((
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Rūpnieciskie pētījumi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	...
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. PROJEKTA FINANSĒŠANAS PLĀNS

	Plānotie pasākumi
	Attiecināmās izmaksas
	Finansējuma intensitāte
	Pieprasītais finansējums

	1. Dalība izstādēs
	
	90%
	

	2. Rūpnieciskie pētījumi
	
	90%
	

	...
	
	90%
	

	Kopā:
	
	90%
	

	6. PROJEKTA IESNIEDZĒJA APLIECINĀJUMS

	Iesniedzot projekta iesniegumu, apliecinu, ka: 

1) projekta iesnieguma veidlapā norādītā informācija ir patiesa;
2) par pasākumu plānā norādītajām darbībām neesmu iesniedzis projekta iesniegumu finansējuma saņemšanai no citiem Eiropas Savienības fondiem vai valsts atbalsta programmām;
3) esmu iepazinies/usies ar attiecīgā Eiropas Reģionālās attīstības fonda specifikā atbalsta mērķa vai tā pasākuma nosacījumiem un projektu atlases noteiktajām prasībām;
4) projekts tiks īstenots atbilstoši līgumā par dalību tehnoloģiju pārneses pasākumā, MK noteikumos Nr.692 un citos normatīvajos aktos noteikto;
5) komercializācijas pasākumu plānā norādītās darbības nav uzsāktas un attiecināmās izmaksas nav radušās pirms pasākuma plāna iesniegšanas.
Paraksts: 

(persona, kurai ir tiesības pārstāvēt projekta iesniedzēju)

Datums: 

(dd/mm/gggg)


	7. PIELIKUMI

	..


[image: image2.png]












� Ja attiecīgajā valstī netiek izsniegti šāds dokuments, Pretendents norāda ārvalsts kompetentās institūcijas interneta vietnes adresi, kurā Pasūtītājs var pārliecināties par Pretendenta atbilstību minētajai prasībai.


( Līgums, kas noslēgts starp pētniecības organizāciju un LIAA, par atbalsta saņemšanu komercializācijas fonda ietvaros.


(( Plānotie pasākumi, ievērojot MK noteikumos Nr.692 noteiktās atbalstāmās darbības.
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